DREI FRAGEN AN DEN UNTERNEHMER
e Wird Ihr Vertriebsteam die Verkaufserlose in den nachsten 2 Jahren signifikant steigern?
e Erzielen alle Ihre Schliisselprodukte und —Dienstleistungen aulRerordentlich guten Erfolg?
e Haben lhre(IT) Investitionen)zu deutlicher Steigerung im Verkauf gefiihrt?
e Sind sie mit dem Umsatzwachstum Ihres Unternehmens zufrieden?

Ist Ihre Antwortaufalle diese Fragen JA? —Dann konnen wir lhnen leider nicht helfen!

NEIN? - DANN SOLLTEN SIE DEN NACHSTEN ,,UNBLOCK“ W ORKSHOP
BESUCHEN

Erist fur,Untemnehmer” aller Bra nchen vorgesehen und fiir EPU, KMU aller GroBen nutzbringend.

Sierlemen die Grundzlige des erfolgreichen Vertriebs durch Erkennung und Beseitigung von
Hindernissen (Blockaden) kennen und entwickeln den Plan fiir IHR Unternehmen an diesem Tag

Termine und Anmeldung Gber http://www.mocon.at/aktuelles:
Details (iber den Workshop: Beschreibung UNBLOCK Workshop



http://mocon.at/fileadmin/uploadsMocon/website/DTS_inhalt/Unblock_Event_German_Rev07_MOCON.pdf

